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( Nehodící se škrtněte.

Tabulka A

	Kritéria hodnocení BP
	Stupeň hodnocení podle ECTS
	Stupeň hodnocení

	
	A

1
	B

1,5
	C

2
	D

2,5
	E

3
	Fx

4
	F

5
	

	Náročnost tématu BP
	  X
	   
	
	
	
	
	
	1

	Splnění cílů BP
	   X
	   
	
	
	
	
	
	1

	Teoretická část BP
	  X
	   
	
	
	
	
	
	1

	Analytická část BP
	   X
	   
	
	
	
	
	
	1

	Stylistická a gramatická úroveň BP
	
	   X
	
	
	
	
	
	1,5

	Formální úroveň BP
	   
	
	  X
	
	
	
	
	2

	Součet
	     7,5/6 = 1,25


Poznámka:
Hodnocení jednotlivých kritérií označte znakem „X“ v příslušné řádce. 

Součet hodnocení kritérií vypočtěte vydělením součtu stupňů hodnocení šesti. 

Navrhne-li vedoucí nebo oponent BP v kritériu 2 – splnění cílů BP stupeň nedostatečně (Fx nebo F), je celá práce hodnocena nedostatečně a komise po obhajobě rozhodne o konečné klasifikaci. Je-li nedostatečně hodnoceno jiné kritérium mimo kritéria 2 vypočítá se návrh známky včetně tohoto nedostatečně hodnoceného kritéria.

Tabulka B – Celkové hodnocení BP

	Interval
	Stupeň ECTS
	Slovní hodnocení

	1,00 – 1,25
	A
	Výborně

	1,26 – 1,75
	B
	Velmi dobře

	1,76 – 2,25
	C
	Dobře

	2,26 – 2,75
	D
	Uspokojivě

	2,76 – 3,00
	E
	Dostatečně

	3,01 – 4,00
	FX
	Nedostatečně

	4,01 – 5,00
	F
	Nedostatečně


Celkové hodnocení a otázky k obhajobě BP:

(Uvádí vedoucí i oponent BP.)

Předmětem bakalářské práce je sestavení podnikatelského plánu nově založené společnosti s ručením omezeným, a to v oboru nákupu a prodeje dětského vybavení, ve kterém má autorka profesní zkušenosti. Z toho důvodu je práce velmi prakticky orientovaná. 
Teoretická část obsahuje zejména metodiku sestavení podnikatelského plánu. Vedle finančního plánu se autorka zabývá průzkumem trhu a marketingovými strategiemi. Tato část je logicky a přehledně strukturovaná.

Jako jedinou výtku k této části uvádím, že autorka neuvedla k celému textu ani jeden odkaz na literární či jiný zdroj.

Analytická část obsahuje postup při sestavení konkrétního podnikatelského plánu. Autorka se zabývá analýzou trhu, cílové skupiny i konkurence. Údaje, z nichž autorka vychází, jsou založeny na reálných faktech a předpokladech. Jedním z klíčových bodů této části je odhad budoucích prodejů zboží. Tato část, byť rozvedená v Příloze č. 1, by si zasloužila podrobnější vysvětlení. Autorka např. odhaduje, že v prvním roce existence firmy se prodá 150 ks výrobků značky SEED. Pod touto značkou však v tab. č. 6 vyjmenovává různé druhy zboží této značky. Nezasvěcenému čtenáři tedy není zřejmé, prodej jakého zboží je tím myšlen. 
Autorka na více místech zmiňuje, že technická podpora (tj. poskytnutí kancelářských a skladovacích prostor, služební automobil, v podstatě podstatná část zajištění provozu) bude poskytnuta zdarma mateřskou společností Pegas container s. r. o. Toto řešení vidím jako velmi problematické z hlediska daně z příjmů. Pro mateřskou společnost se může jednat o náklady zaplacené za jiného poplatníka, tedy daňově neuznatelné náklady.

Přes výše uvedené drobné výhrady hodnotím práci velmi kladně. Studentka zdárně propojila nabyté teoretické vědomosti s praxí, do své práce zahrnula podstatné faktory a tím vytvořila hodnotný podnikatelský plán.

Otázky:

1) Prosím podrobněji objasněte, jakým způsobem (resp. na základě čeho) byly stanoveny prodejní ceny zboží.
2) Při sestavování předběžného cash flow jste počítala s tím, že veškeré firemní pohledávky budou uhrazeny. Jakým způsobem tohoto chcete dosáhnout (resp. dosahujete?)

Návrh na výslednou známku BP:


(Uveďte stupeň ECTS + slovní vyjádření)

A – výborně
Ve  Zlíně dne 11. května 2009

podpis hodnotícího


