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(Obraťte, prosím, list a pokračujte v hodnocení na druhé straně formuláře.)

Celkové hodnocení práce a otázky k obhajobě:

Diplomová práce se zaměřuje na volbu strategie umístění nové prodejny firmy TN Trade a rovněž pro ni navrhuje způsob komunikace. Teoretická část obsahuje všechny relevantní teoretické poznatky. Analytická část obsahuje důkladnou analýzu okolí, oborového okolí, analýzu konkurence a médií. Nechybí ani analýza SWOT. Na základě výše uvedených analýz jsou pak definovány klíčové faktory pro umístnění prodejny.
V projektové části jsou stanoveny cíle, zvolen cílový segment, navrhnuta konkrétní strategie umístění prodejny. Pro komunikační strategii jsou pak vybrány a přesně načasovány komunikační prvky, včetně vyčíslení jejich nákladů. Jako velmi kladné hodnotím návrh 3 variant komunikace s ohledem na výši nákladů.

Pro lepší realizaci navrhuji doplnit plán komunikace o personální zajištění a stanovení způsobu kontroly. Práci považuji za velmi kvalitní.

1. Jaká rizika mohou při realizaci nastat a jak jim lze předcházet?

2. Podle Vás je dostačující délka 7 dnů I. komunikační fáze, upozorňující před konáním veletrhu na otevření nové prodejny? 

3. Komunikační strategie je zaměřena hlavně na mladé lidi, především studenty. Nebylo by tedy vhodné umístit informační letáky i do míst, kde se nejčastěji studenti vyskytují? Tj., na školní nástěnky k tomu určené, do prostor kolejí, menzy, studovny, atd.?
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