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Projekt podpory prodeje výrobků pomocí merchandisingu ve vybraných prodejnách Euronics
	Kritéria  hodnocení:
	Stupeň hodnocení podle ECTS

	
	A

1
	B

1,5
	C

2
	D

2,5
	E

3
	FX

4
	F

5


	 1
	Náročnosti tématu práce


	X
	
	
	
	
	
	

	 2
	Splnění cílů práce
	X
	
	
	
	
	
	

	 3
	Teoretické části práce
	X
	
	
	
	
	
	

	 4
	Praktické části práce

(analytická část)
	X
	
	
	
	
	
	

	 5
	Praktické části práce

(řešící část)
	X
	
	
	
	
	
	

	 6
	Formální úroveň práce
	
	X
	
	
	
	
	


Hodnocení v jednotlivých kritériích označte znakem X) v příslušné úrovni.

(Obraťte, prosím, list a pokračujte v hodnocení na druhé straně formuláře.)

Celkové hodnocení práce a otázky k obhajobě:

(otázky uvádí vedoucí práce i oponent)

Cílem diplomové práce bylo vypracovat projekt podpory prodeje výrobků pomocí merchandisingu ve vybraných prodejnách Euronics. Teoretická část práce je zpracována pečlivě, studentka využila aktuálních zdrojů literatury ke kvalitní literární rešerši. Diplomantka přistupovala ke zpracovávání práce aktivně a samostatně, využila znalostí získaných na Fakultě managementu a ekonomiky, které vhodně aplikovala do praxe - situační analýzu, kriteriální analýzu, SWOT analýzu vyjádřenou i  pomocí plus mínus matice. Vše je podpořeno dotazníkovým průzkumem v dostatečném vzorku respondentů. Projektové řešení podpory prodeje je v praxi využitelné. Diplomová práce svým rozsahem i obsahem splňuje požadavky na ni kladené a bude určitě přínosem pro prodejny.
Pozn. Některé praktické kapitoly bohužel nejsou psány neosobním stylem a grafické vyjádření akčních programů v tabulkách (+ obrázek 15) není vhodné (mělo by být na výšku a se záhlavím).
Otázky k obhajobě:
1. V tabulce na str. 70 srovnáváte vybrané prodejny Euronics. Výsledkem je nejlepší hodnocení prodejny ve Zlíně, i když míra konverze (což je asi hlavní cíl každé prodejny) je nejnižší. Kdybyste zkusila každému faktoru přiřadit určitou míru důležitosti, nedostala by se právě zlínská pobočka na horší pozici?
2. Na základě čeho byly stanoveny cíle projektu zvýšit prodej výrobků a příslušenství o 20 % a zvýšení impulzivního nákupu o 30 %? Není to až příliš optimistická vize vzhledem k současné ekonomické situaci?
3. Jak byste vypočítala návratnost Vámi navrhované investice?

Návrh na klasifikaci diplomové práce:
A - výborně
Ve Zlíně dne 5. 5. 2009
 






           Ing. Pavla Staňková, Ph.D. 

 







    podpis vedoucího DP

Pro klasifikaci použijte tuto stupnici: 

	Stupeň klasifikace:
	  A - výborně
	B - velmi dobře
	C - dobře
	D - uspokojivě

	
	E - dostatečně
	FX - nedostatečně
	F-nedostatečně
	


Při návrhu klasifikace nedostatečně (F), se doporučuje přítomnost příslušného hodnotitele.







