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	Odůvodnění hodnocení práce:
Abstrakt práce neobsahuje příliš relevantní cíl. V Introduction nejsou stanoveny cíle práce. Z tohoto důvodu nelze zhodnotit splnění cílů. Představení praktické části není příliš jasné. (“the terms are used in practice on examples”). Angličtina je místy neidiomatická. Některé argumenty nepůsobí příliš dobře (“To illustrate some comprehensive and generally accepted definitions of entrepreneurship is undoubtedly very challenging.”; “Unquestionably, the most general definition, which is also easily understandable, is defined by Srpová and Řehoř et al.”). Některá tvrzení nejsou podložena (“Even though the Commercial Code (§ 2 Act no. č. 513/1991 Sb.) states that the main aim should remain profitability, it does not have to be true anymore because earnings are no more acceptable as a goal of business activity”) Autor v kapitole 1.1.2 spíše spekuluje a působí to tak, že vytváří svou vlastní teorii podnikání. Kapitola 2.1 o FO je dle mého názoru nedostatečně obsáhlá. V nevýhodách a.s. je napsáno, že nemohou být založeny FO, přičemž o pár řádků výše je napsáno, že a.s. může založit jeden či více podnikatelů (str. 19). Výhody a nevýhody a.s. a s.r.o. - není příliš jasné, na základě čeho, jakého zdroje, autor tyto tvoří. V 3.1.1 mohl být uveden přímý zdroj na Lean Canvas.   V praktické části kladně hodnotím především SWOT a SLEPT analýzy, marketingový plán je rovněž zdařilý a navrhované strategie dávají v kontextu daného podniku smysl. Autor si dokonce bere půjčku a počítá se splátkami, umořováním a úroky, které mu sníží daňový základ. Práci bohužel ubírá na kvalitě finanční plán - nelíbí se mi malé mzdové náklady - nemyslím si, že 14 tis. čistého je slušné ohodnocení zaměstnanců.  Tvorba tržeb mi vzhledem k nákladům nepřijde příliš reálná. Náklady (real. scenario) 180 tis. tvoří 2.1 mil. tržby (poměr cca 1:12) Jen o 60 tis. více variabilních nákladů vytvoří o cca 900 tis. vyšší tržby (změna mezi roky 1 a 2). Costs of sales nejsou rozepsány. Čísla v tabulkách by měla být lépe zaokrouhlena. 

	Otázky k obhajobě:
1) What were the goals of your thesis? 2) Could you elaborate on the relationship between variable costs and revenues? How come the ratio/discrepancy is so large? 3) Could you explain the costs of sales?

	Práce byla zkontrolována systémem pro odhalování plagiátů Theses s výsledkem negativním/pozitivním. *

	Celkové hodnocení[footnoteRef:1]*[footnoteRef:2]* [1: *   Zvolte odpovídající hodnocení. Výsledek negativní znamená, že systém Theses nenašel shodu s jinými pracemi a hodnocená práce tedy není plagiát.]  [2: **  Výsledná známka není aritmetickým průměrem jednotlivých kritérií hodnocení práce.] 
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