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U hodnocení kritéria 1 zohledněte náročnost tématu práce.
Při hodnocení kritérií 2-6 zohledněte následující bodování:
5 bodů – splněno velmi kvalitně, výrazně překračuje požadavky
4 body – splněno kvalitně
3 body – splněno bez výhrad
2 body – splněno s menšími nedostatky
1 body – splněno, ale s výraznými nedostatky
0 bodů – nesplněno


	Kritéria hodnocení
	Počet bodů

	 Náročnost tématu práce:
	

	řešená problematika je složitá
	

	získávání dat je náročné
	

	zpracování dat je náročné
	

	Cíle a metody práce:
	

	1. cíle práce jsou srozumitelně formulovány
	

	metody zpracování práce jsou srozumitelně formulovány
	

	prezentované cíle práce jsou v souladu s tématem práce
	

	zvolené metody a postupy jsou vhodné pro naplnění cílů práce
	

	Teoretická část práce:
	

	1. teoretická část práce obsahuje kritickou literární rešerši
	

	teoretická část vychází z vhodně zvolených domácích i cizojazyčných zdrojů 
(s přihlédnutím k relevantnosti, aktuálnosti a typu publikací)
	

	teoretické zdroje v textu jsou citovány odpovídajícím způsobem
	

	Praktická část práce – analýza:
	

	1. v analytické části práce jsou využity poznatky z teorie
	

	zvolené metody práce byly vhodně aplikovány
	

	postup aplikace metod práce je dostatečně popsán
	

	práce obsahuje souhrnné zhodnocení současného stavu
	

	závěry analýz jsou dostatečně podložené
	

	Praktická část práce – projekt:
	

	1. projektová část práce navazuje na teoretické poznatky
	

	projektová část práce navazuje na výsledky analýz
	

	práce obsahuje závěry a možnosti aplikace navrhovaných doporučení
	

	návrhy jsou podloženy odpovídajícími argumenty
	

	práce obsahuje dopady předložených návrhů
	

	práce naplnila stanovené cíle
	

	Formální úroveň práce:
	

	1. text je logicky provázán
	

	v práci je použita správná terminologie
	

	použité zdroje jsou citovány dle požadované normy
	

	práce má jazykovou úroveň odpovídající kvalifikační práci
	

	práce má grafickou úroveň odpovídající kvalifikační práci
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Celkové hodnocení práce a otázky k obhajobě:
(otázky uvádí vedoucí práce i oponent)

[bookmark: _GoBack]Předložená DP je na aktuální téma, které přímo souvisí se studovaným studijním programem a na tomto tématu je možné prokázat nabytí praktických znalostí a převést je do praxe. Cíle práce, jakož i metody zpracování jsou nastaveny adekvátně. Teoretická část práce je zpracovaná adekvátně a poměrně pěkně, vč. shrnutí. Autorka použila vhodné teoretické zdroje, které správně citovala. Dále je provedena analýza odpovídající tématu. Ocenit lze také zařazení výzkumu nákupního chování zákazníků, ovšem zde mám první velkou výtku především k metodice samotného výzkumného šetření. Jak autorka píše ve shrnutí analytické části, průzkum byl prováděn na vzorku, kde byly zastoupeny především ženy od 18 – 24 let, což značně zkresluje veškeré výsledky výzkum, dá se říci, že pro samotnou praktickou část tak tento průzkum postrádá smysl, neboť autorka poté navrhuje v praktické části orientovat se např. na firmy jako zákazníky (viz. str. 81), což průzkum vůbec nepodchytil. Pokud se podíváme na kapitolu 12.2.1., pak nastavení zákazníků v business modelu ve své podstatě neodpovídá provedenému průzkum a tím i analytické části. Obecně však celkový business model podnikatelského záměru je nastaven dostatečně, možná poněkud problematické shledávám prolínání problematiky výdajů a příjmů s problematikou nákladů a výnosů, což je dáno tím, že podnikání je nastaveno jako OSVČ. Jsou zde např. nastavení odpisy budov, přitom není zřejmé, o jaké se jedná budovy, a jak budou do podnikání „vloženy“, je zde uvažovaná nějaká pořizovací cena např. vinného sklípku, přičemž není jasné, zda si jej podnikatel pořídil jako soukromá osoba, nebo je pořízen (koupen) v rámci podnikání - pak se tedy neřeší, kde na něj podnikatel vzal zdroje atd. Dále není vyjasněné, zda např. podnikatel uvažuje se zaměstnáváním personálů (např. formou DPP) apod., takto to vypadá, že zvládne veškeré činnosti vč. úklidu ubytovacích prostor sám v jedné osobě, což považuji za minimálně nereálné. Poněkud nejasně se jeví např. také kalkulace variabilních nákladů produktu, kdy na láhev vína je vykalkulováno téměř vše, jenom chybí tedy samotný obsah těch láhví – tedy hlavní produkt, a to víno. Stejně jsem přesvědčen, že výroba vína s sebou nese celou řadu dalších fixních nákladů, které nejsou vůbec uvažovány, a v tom případě pak také efektivnost celého byznysu je jinde. Tyto nesrovnalosti bych také poprosil osvětlit v rámci obhajoby práce, případně otázek.
Celkově tak práci hodnotím jako relativně pěknou, nicméně je vhodné některé aspekty blíže vysvětlit a vydiskutovat.

1) Jak je to s výhodnosti s.r.o. vůči OSVČ z pohledu daní, sociálního a zdravotního pojištění?
2) Uvažujete, že při optimistické variantě by bylo možné prodat 1950 lahví vína. Bude toto množství již předem nalahvováno? Co když se ve finále prodá množství odpovídající spíše pesimistické variantě? Jak se to projeví na hospodaření podnikatele? 
 


Práce  kritéria pro obhajobu DP[footnoteRef:1]. [1:  Práce nesplňuje kritéria pro obhajobu, pokud je minimálně jedno kritérium hodnoceno 0 body.] 
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