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	Hodnocení náročnosti tématu na:
	
	Úroveň
	

	                                                                                        
	nadprůměrná
	průměrná
	podprůměrná

	teoretické znalosti
	x
	
	

	praktické zkušenosti
	
	x
	

	sběr a zpracování podkladů a vstupních dat
	x
	
	

	specifické nároky tématu (originalita, rozsah,
	
	x
	

	statistické zpracování dat, interpretace závěrů ap)
	
	x
	


	
	
	
	
	

	Kritéria  hodnocení práce diplomanta:
	
	            Úroveň
	

	
	nadprůměrná
	průměrná
	podprůměrná
	nelze hodnotit

	splnění cíle práce
	x
	
	
	

	metodologická kvalita postupu 
	x
	
	
	

	úroveň teoretické části 
	x
	
	
	

	práce s literaturou (citace)
	x
	
	
	

	úroveň analytické části 
	
	x
	
	

	adekvátnost použitých metod
	
	x
	
	

	úroveň projektové části 
	
	
	
	x

	úroveň návrhu  řešení  (realizace)
	x
	
	
	

	jazyková úroveň práce 
	x
	
	
	

	formální úroveň  (text, grafy, tabulky)
	x
	
	
	

	přehled literatury (rozsah, kvalita)
	x
	
	
	

	jiné kritérium (novost,  přínos praxi)
	
	x
	
	


Hodnocení v jednotlivých kritériích označte znakem X) v příslušné úrovni.

(Obraťte, prosím, list a pokračujte v hodnocení na druhé straně formuláře.)

Celkové hodnocení práce a otázky k obhajobě: : Práce vychází z již propracovaných a známých metod marketingových postupů a zákonitostí. Ve zpracování je vidět snaha studentky o přínos nových pohledů, snahu navrhnout řešení, která vychází z praktického, doposud ne zcela ideálního, fungování marketingu v rámci firmy Tomatex Otrokovice, a.s.

Studentka, dle mého soudu, znalosti ze všeobecné teorie správně aplikovala na zadané téma. Prokázala schopnost zobecnění a výběru z ne zcela dostatečných souborů informací, které mohla z firmy Tomatex obdržet.

OTÁZKA: Jaký by byl rozdíl ve zpracování tématu v případě, že dojde k pohlcení firmy např. nadnárodní společností, která nechá určitou volnost ve strategii marketingu na firmě, ale stanoví konkrétní cíle, kterých firma musí dosáhnout – bude to znamenat zásadní změnu?
Návrh na klasifikaci bakalářské práce:
.... ....…A - výborně..............
Ve Zlíně dne …….28. května 2006……..
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Pro klasifikaci použijte tuto stupnici: 

	Stupeň klasifikace:
	A - výborně
	B - velmi dobře
	C - dobře
	D - uspokojivě

	
	E - dostatečně
	F - nedostatečně
	
	


